
・単なる英会話ではなく、論理的に伝える英語力を身につけたい方
・英語での会議、商談・交渉などにおいて、スピーチ力やプレゼンテー
ション力を高めたい方
・英語スピーチの抑揚をはじめ表情・ジェスチャーなどノンバーバル・コ
ミュニケーション力を高めたい方

9:30 ～ 16:30（昼食時間 12:00～13:00）プログラム

※プログラムは変更される場合があります。あらかじめご了承ください。

●法人会員…������円／１名
●会 員 外…������円／１名

［時間］9:30 ～16:30

■ 講　師（敬称略）

■ 形　式

■ 参加料（税 込）

■ 開催日時

　英語での会議や商談・交渉などの場面で、自分の発言・問いかけに相手の発言・
回答が嚙み合わないことや、双方の意思・理解が一致しているのか不安になったこ
とはありませんか。
　ビジネスにおいては、単なる英会話ではなく、発信、受信双方向の英語での論理的
コミュニケーション能力が必要なのです。
　本セミナーでは、少数の受講者で、英語スピーチ演習などを繰り返すことで、論理
的な英語コミュニケーション能力を効果的に高めます。また、あらゆるビジネス業務
に必要な論理的思考という“知的基礎体力”に基づく、相手を納得させる英語による
プレゼンテーションの方法を学び、習得します。

・英語による論理的コミュニケーションとスピーチ、プレゼンテーションを基礎
の基礎から学びます。

・単なる英会話ではなく、英語でのプレゼンテーションを行うことで、論理的思
考・論理的コミュニケーションの難しさを実感し、その上で、講師や他受講者
からのフィードバックなどから改善ポイントを理解することができます。

・一度行ったスピーチ・プレゼンテーションを修正し、再度行うことで、実践的に、
そしてより効果的に、相手を論理的に納得させる英語プレゼンテーション能
力・スキルを身につけることができます。

※英語力 TOEICスコア 概ね500～ 700程度の初・中級者対象です。講義は日本語と英語、演
　習は全て英語で行います
※スピーチ演習を繰り返し行いますので、ご受講には以下の条件を満たす必要があります。
　・オンライン（ＺＯＯＭ）での受講ができること。（セキュリティ・通信環境に支障がないこと）
　・カメラ・マイクが使用できること。

参加対象

Zoomによるオンラインセミナーね ら い

研
修
の
特
徴

●申込・セミナー詳細は

JMA152291
E-mail : jma-kansai@jma.or.jp TEL : 06-4797-2050 https://www.jma.or.jp/kansai/

関西事務所

2024年 8月 2日㈮
2024年12月 2日㈪

瀬能 和彦
日本ディベート協会（ＪＤＡ）副理事長 
全国教室ディベート連盟（ＮＡＤＥ）常任理事
日本社会人ディベート連盟（ＪＢＤＦ）顧問 
元芝浦工業大学講師、元聖学院大学講師

英語ロジカル・
プレゼンテーション研修

プレゼンテーション
・スピーチの基本
　（アイコンタクト、速度、姿勢、ジェスチャーなど）
・プレゼンテーションの基本（導入・本論・まとめ）
・プレゼンテーションで良く使われる英語表現
演習　プレゼンテーション（1 回目）
・プレゼンテーションの振り返りと２回目の準備（ペア練習）
演習　プレゼンテーション（2 回目）
・講師によるコメント
・研修のまとめ

演習

演習

論理的コミュニケーション
演習　自己紹介スピーチ
・日本人が苦手な英語の発音
演習　１分間チャット
・論理的コミュニケーションとは
・論理的に話すポイント
　（主張を先に、接続詞、論理の飛躍を埋める）
・論理的に話すテクニック（ナンバリング、ラベリング、1 文１意図）
演習　スピーチ（理由をつけて話す）
演習　英単語描写・説明演習
演習　具体化質問応答演習

午前 午後

演習

演習

演習
演習
演習

受講者
10名限定

ThinkHard 代表 


